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0 1 OUTLINE ｜ コース概要
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目的

世界の主要市場を分析し、製品に最適なグローバル展開戦略の立案と、

豪州を始めとした世界のエコシステムキープレイヤーとのコミュニティ形成を目指す

対象者

ステージ

分野

その他

主な対象

※1 渡航対象者等の応募条件の詳細は「04|対象者・応募要件」をご確認ください

日本国内に所在する起業家、研究者、スタートアップ企業

プレシード～シリーズA

メドテック、ヘルステック、バイオメディカル ※2

• 海外での事業展開や資金調達を検討していること

• 通訳を介さず英語での講義受講・ピッチイベント参加等が可能な語学力を

有していること

１

２

３

事業の成長に必要な知識の習得と市場理解

各分野のエキスパートによる個別メンタリング

世界の大学・研究機関、投資家・将来顧客とのリレーション構築

派遣先

豪州他

※2 メドテックは診断機器、医療機器、医療ロボット等規制対象製品、

ヘルステックはウェアラブル、AI・デジタルヘルス製品等、バイオメディカルは、再生医療等



02 PROGRAM STRUCTURE ｜ プログラム構成 – 全体像
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※プログラムの実施内容・形式等は変更になる可能性があります

集中講義

（13-15社）

メンタリング

（5-7社）

渡航プログラム②

DemoDay（5-7社）

Phase１1 Phase22

３か月の講義を通して事業の成

長に必要な4つのテーマ（市場進

出戦略、クリニカルバリデーションと

需要分析、医療・ヘルスケア業界

への理解、薬事関連規制と保険

償還）の理解を深める

各分野の専門家により、

各社／チームの状況や要

望に合わせて、カスタマイズ

したメンタリングを実施する

渡航プログラムでは現地ステークホルダー

に対するピッチイベントやネットワーキング、主要カ

ンファレンスへの参加を通じて

グローバル展開に必要な関係を構築。

国内で開催されるDemo Dayでは

国内外医療ヘルスケア関係機関との

関係構築と資金調達の機会を提供する。

渡航プログラム①

（13-15社）

豪州に渡航し、現地の

CROや大学、研究機関や

病院等を訪問。エコシステ

ムを理解し、ネットワーキン

グイベントを通じて人脈形

成を図る。



02 PROGRAM STRUCTURE ｜ プログラム構成 – 詳細
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MARKET VALIDATION & LEADERSHIPPhase1

13～15社程度定員

日程
集中講義・オフィスアワー：2025年10月～2025年12月 場所：国内主要都市／形式：オンライン・対面

渡航プログラム：2025年10月28日～10月30日（3日間） 場所：豪州メルボルン／形式：対面

概要

• 週１回のオンラインセッション、月１回程度のワークショップ、オフィスアワー設置

– 市場分析を行い、製品に最適な市場創出、市場進出戦略とビジネスモデル策定の講義を実施。グローバル市場進出戦略、ク

リニカルバリデーションと需要の分析

– 医療・ヘルスケア業界を理解し、製品を販売するために品質管理や価格戦略、市場で販売するまでの流れ等についての講義を

実施

– グローバル展開するにあたって鍵となる、主な市場の規制と保険償還について講義を実施

– 講義内容について、質問できる機会をオフィスアワーにて提供

• 豪州メルボルンへの渡航プログラム（3日間程度）

– グローバルな医療システム、イノベーションハブ、市場動向に接する機会を提供

※ 使用言語：コースによって、英語または日本語

※ プログラムの内容は変更となる場合があります

集中講義を通じて、ビジネスモデル構築と事業成長に必要なスキルの醸成を図る。また、渡航プログラムでは、現地のCROや大学、研究機関や

病院等を訪問するエコシステムツアーとネットワーキングイベントに参加する。※本プログラムを経て、「Phase2」へ進む5～7社の選考を実施する



02 PROGRAM STRUCTURE ｜ プログラム構成 – 詳細
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スケジュール（予定）Phase1

キックオフミーティング 集中講義 2

集中講義 3集中講義 1 & 渡航プログラム

国際ビジネスの基礎/海外展開の準備/市場検証

• 2025年10月2日（木） 17:00-19:00 @Online

• 2025年10月9日（木） 17:00-19:00    @Online

• 2025年10月16日（木）17:00-19:00    @Online

2025年10月28日-30日 海外渡航プログラム＠メルボルン

規制と償還/知的財産戦略/リーダーシップ

• 2025年11月6日 （木） 17:00-19:00  @Online

• 2025年11月13日（木） 17:00-19:00  @Online

• 2025年11月20日（木） 13:00-14:00  @Online

• 2025年11月27日（木） 9:00-17:00  @東京

財務・評価/資金調達について

• 2025年12月4日 （木）17:00-19:00 ＠Online

• 2025年12月11日（木）17:00-19:00 ＠Online

• 2025年12月16日（火）13:00-14:00 ＠Online

• 2025年12月18日（木） 9:00-17:00    ＠東京

2025年9月16日（火）キックオフミーティング ＠大阪

• 13:00-15:00 Welcome Session with MTAC

• 17:30-20:30 MTAC Showcase Japan （聴衆参加）



02 PROGRAM STRUCTURE ｜ プログラム構成 – 詳細
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COMMERCIAL DEVELOPMENT AND STRATEGYPhase2-a

市場参入のための規制対応、保険償還を踏まえた価格設定、治験準備等の戦略をメンターと一緒に策定。1時間程度のメンタリン

グを12回以上受け、メンターは委託先のアクセラレーターが参加チームの分野やニーズをヒアリングしたうえで、適切な専門家をマッチング

させる。投資家または、ビジネスに繋がる代理店や医療機器メーカーへのピッチまたは、商談に参加する。

5～7社程度定員

概要

• 治験戦略・リスク分析

– ターゲット市場に参入するために最適な治験場所と戦略の選定をサポート

– グローバル展開にあたってのリスク分析についてメンタリングを実施

• 契約や資金調達での交渉とヘルスエコノミックス

– 投資家と交渉するためのポイントや資金調達の準備に当たって必要なメンタリング・資料作成アドバイスを実施

• リーダーシップ・チーム醸成

– 起業家として社内・業界内でリーターシップを発揮するためのポイントについてメンタリングを実施

– 医療・ヘルスケア分野でグローバルに活躍できるチーム作りのためのメンタリングを実施

※ 使用言語：メンターによって、英語または日本語

※ プログラムの内容は変更となる場合があります

2026年2月～5月

形式：オンライン・対面
日程



02 PROGRAM STRUCTURE ｜ プログラム構成 – 詳細
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VENTURE GROWTH & MARKET ACCESSPhase2-b

渡航プログラム：2026年5月（1週間程度） 場所：豪州等（企業のニーズに合わせて設定）

5～7社程度定員

日程

・ 渡航プログラム

– 医療/ヘルスケアに関わる病院・大学・研究所等への訪問や国際的カンファレンスに参加することで、業界関

係者との深いリレーション構築の機会を提供

– スタートアップの製品やニーズに併せて、専門家や連携可能性のある代理店との面談設定。

• 個別ミーティング

– これまでのプログラムで構築した成長戦略と顧客ニーズに基づき、投資家や現地企業関係者と個別のミーテ

ィングを実施

• Demo Day

– 関係者や投資家へのピッチを行うDemo Dayを通じて投資家からの資金調達やネットウェアーキングの機会

を提供

概要

※ 使用言語：英語

※ プログラムの内容は変更となる場合があります

Demo Day ：2026年6月頃 場所：日本国内



02 PROGRAM STRUCTURE ｜ プログラム構成 – 詳細
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スケジュール（予定）Phase2

メンタリングセッション ＠Online 戦略ワークショップ・経営者向けメンタリング

Demo Day @大阪海外渡航プログラム

• 2026年2月5日 （木）9:00-17:00 ＠東京

• 2026年3月23日（月）9:00-17:00 ＠東京

• 2026年4月26日（木）9:00-17:00 ＠東京

• 日時 2026年5月17日ー5月23日（約１週間）

• 場所 パース＆メルボルン

※変更する可能性あり

• 日時 2026年6月11日（木）15:00-18:00

• 場所 中ノ島クロス

※変更する可能性あり

• 1チームあたり最低12時間以上

• 月次エグゼぐティブセッション×4回（3月に1回対面開催）

• 個別対応のメンタリングセッション×8回

（日程は都度検討）



02 PROGRAM STRUCTURE ｜ プログラム構成 – メンターの紹介
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Peter Choong

St. Vincent’s病院外科教授

メルボルン大学外科部長

整形外科医。

腫瘍除去経験が豊富であり、生物学的再建術

や人工関節を用いた四肢の機能保存を専門と

している

法務・コンプライアンスの専門家。

企業組織全体への法務、コンプライアンス、リス

ク管理に関するアドバイザリー経験を持つ

Emma Press

Medtronic アジア法務部・日本担当副社長

Megan Robertson

St. Vincent’s病院グループ最高研究責任者

医師・研究者。

St. Vincent’s病院グループ最高研究責任者を務

め、医療研究に関しての専門性を持つ。また、

各国国際医療機関と連携しており、豊富なネッ

トワークを有する

Rachel Hooks

FB RICE Partner

弁理士

知的財産権の専門家。

20年にわたる知的財産権のアドバイザリー経験

を持つ。女性主導のビジネスへ支援をするエンジ

ェル投資家としての一面も持つ

医薬品の商業化と規制に関する専門家。

欧州・アジア・豪州で40年にわたり医療技術や医

薬品業界に携わる。医療技術の商業化や法規

制についてグローバルな視点とネットワークを持つ

Arthur Brandwood

ARCS Australia President

大学教授

技術分野の専門家。

CROマネジメント、品質保証、戦略的パートナー

シップ、R&D等、医療機器に関する技術分野の

専門性を有する

Julie Von Grun

CROW Clinical CEO



02 PROGRAM STRUCTURE ｜ プログラム構成 – 支援機関の紹介
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The MEDTECH ACTUATOR

URL : https://medtechactuator.com/

• アジア太平洋地域の医療・ヘルスケアスタートアップのグローバル展開を

支援するため2018年に豪州・メルボルンで設立した、医療・ヘルスケア

専門のアクセラレーター。現在はシンガポールにも拠点を置く。

• 最近ではインドやヨーロッパにおいても新規事業開やグローバル展開を

目指すスタートアップ向けの支援を実施する等、活動地域の幅を拡げ

ている。

• CEOのBuzz Palmer氏は、元臨床医で複数のスタートアップの 起業・

経営の経験をもつ起業家であり、エンジェル投資家としても活躍。大手

医療機器メーカーや製薬企業、投資機関等も本取り組みを全面的に

サポートしている。

これまでに支援してきたスタートアップが、1,100億円の資金調達を達成

設立してから500社のスタートアップを支援し、

5,000名の医師・研究者に研修・メンタリングを実施

日本、豪州、シンガポール、インド、スペイン、5カ国でプログラムを実施

https://medtechactuator.com/


03 SCHEDULE ｜スケジュール

1月 2月12月 4月以降

…

7月 8月 9月 10月 11月
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参加者募集

書類審査結果通知

Kickoff ＆MTAC Showcase

Phase1*

Phase1渡航プログラム

Phase2審査結果通知

Phase2メンタリング・セッション

Phase2渡航プログラム

7月29日(火)～8月25日(月)

9月上旬

1月下旬

5月～6月

2月～5月

10月～1月

＆Demo Day

2025年 2026年

*Phase1のプログラムを経てPhase2へ進む5～7社を選考

3月

10月28日～30日

9月16日(火)



04 ELIGIBILITY AND APPLICATION REQUIREMENTS｜ 対象者・応募要件
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応募要件定員

主な対象

• Phase1：13～15社

• Phase2：5～7社

プログラム参加者は以下の全ての条件を満たすこと

• 日本に法人または研究・活動拠点を有すること（参加者の国籍は問

わない）

• 海外での事業展開や資金調達を検討していること

• 通訳を介さず英語での講義受講・ピッチイベント参加等が可能な語学

力を有していること

• 海外展開について意思決定権をお持ちの方（取締役、海外展開責

任者）が参加可能であること

• 参加後のアンケート等に協力すること

*本プログラムは経済産業省・ジェトロが連携して行うプロジェクトであり、

随時、フォローアップアンケートや成長過程の調査を実施します

対象者
日本国内に所在する起業家、研究者、スタートアップ企

業

資金調達 プレシード～シリーズA

分野 メドテック、ヘルステック、バイオテック

その他
• 海外での事業展開や資金調達を検討していること

• 商談可能な英語力を有すること

製品開発 確立されたコンセプト段階～初期ユーザー獲得段階



05 COST-BEARING｜費用負担
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• 国内移動費

• 国内プログラム参加の際の移動費・宿泊費等

• 派遣先渡航費（航空券）

• 現地渡航中の移動、飲食費用、通信費、VISA代、

海外旅行保険費等のその他発生する費用

• 現地滞在プログラム実施期間中の宿泊費

• その他「主催者ジェトロによる費用負担」以外のすべての費用

参加者による費用負担

• プログラム受講料

※上記は全てジェトロにて手配の上、支給します。参加者に上記費

用を支払うものではありません

ジェトロおよび委託先による費用負担（現物支給）



06 SELECTION PROCESS・CRITERIA｜選考プロセス・基準
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• チームメンバーの専門性・ネットワーク、語学力

• プロダクト、技術、サービスの成長性

• 本コースとプロダクトや事業計画との親和性

参加者募集 書類審査
Phase1

（13-15社程度）

書類審査*¹

※場合によって

面接あり

Phase2

（5-7社程度）

Demo Day

（5-7社程度）

選考基準

＊1Phase1を経て,Phase2へ進む5～7社を選考



07 APPLY｜ 応募方法
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応募フォーム

2025年8月25日(月) 13:00 （JST）締切

• 応募内容について、審査を行い、採択可否の通知を行います

• 英語ピッチ資料(pdf)のご提出が必要です。ピッチ提出リンクはこちら

※英語のピッチは10スライド以内で事業内容をまとめてください

• 審査結果に対する問い合わせには一切お答えできませんので、予めご了承ください

応募フォームプレビュー（フォーム内の質問をご確認いただけます。予め回答をご準備のうえ、フォームをご入力ください。）

応募フォームプレビュー（フォーム内の質問をご確認いただけます。予め回答をご準備のうえ、フォームをご入力ください。）

https://www.jetro.go.jp/customer/act?actId=B0074255Z
https://www.jetro.go.jp/form5/pub/ivd/medtech2025
https://www.jetro.go.jp/newsletter/ivd/2025/Medtech_application.pdf


08 NOTES｜ 注意・免責事項
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1. ジェトロが負担する現地滞在プログラム実施期間中の参加費用は原則1社／チーム2名まで。

2. 意思決定権のあるCXOクラスの方の渡航をお願いします

3. 必要に応じて、現地交渉先との面談等にもメンターおよびジェトロ職員が同行して、帰国後の成果把握、進捗確認等への協力をお願いします

4. 本プログラムの選考通過後は、ジェトロ事業の紹介、成果報告のための外部公開をする場合がありますので、ご了承ください

（公開内容は事前に確認を行います）

5. 原則、他のJ-StarXプログラムにて渡航プログラムに参加していないこと

免責事項を確認ならびに承諾のうえ応募をお願いします

免責事項

如何なる理由においても、採択通知（審査結果が記載されたメール）受領後のキャンセルは認められません

キャンセル料、もしくは変更料が発生する場合は参加企業／チームにて負担いただきます

キャンセル規定

https://www.jetro.go.jp/newsletter/ivd/2025/JStarX_kiyaku_250425.pdf


09 CONTACT｜ お問い合わせ
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実施機関 ジェトロ イノベーション部 スタートアップ課

担当者 林・近藤

お問い合わせ J-StarX お問い合わせフォーム

コース名 Medtechコース

https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=Ii60CHc670ClGzcQSUbeBXmfGL5HCMpAudnNPy-FIlZUQlExQ0ZJRkxFSTFRUUkySUw5WU5ONlFRTyQlQCN0PWcu&route=shorturl
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