
商談準備に課題を感じている方 英語商談のスキルアップがしたい方

〈2025 年 5 月版〉



輸出を行っている中小企業※1 の海外事業担当者または海外事業責任者※2 であること

※1 中小企業基本法第 2 条に規定する中小企業又はその連携体であること。但し、以下に該当する企業の社員は対象外とします。

　　・常時使用する従業員の数が二千人を超える法人（中小企業を除く）に直接又は間接に 100% の株式を保有される中小企業・小規

　　　模事業者

　　・直近過去３年分の各年又は各事業年度の課税所得額の平均が 15 億円を超える企業の社員

※2 主に以下のような参加者を対象としています。その他参加要件はウェブサイト上の募集要項をご確認ください。

　　・海外での営業・商談経験および輸出実績が一定以上ある。

　　・海外バイヤーの英語の趣旨を理解し、応答できる英語レベルを備えている（ビジネスレベルでなくても構わない）。

（全 5 回毎週開催・5 週間／各コース定員 12 ～ 16 名）

（全 5 回隔週開催・8 週間／各コース定員 12 ～ 16 名）

戦略・資料に対する

個別アドバイス

商談スキルの実践と

最終発表

6 月期：6/3（火）～ 7/4（金）

8 月期：8/26（火）～ 9/26（金）

11 月期：11/11（火）～ 12/12（金）

2026 年 1 月期：1/27（火）～ 2/27（金）

6 月期   ：6/18（水）～ 8/8（金）　　　2026 年 1 月期：1/21（水）～ 3/11（水）

10 月期：10/1（水）～ 11/19（水）　

※1 中小企業基本法第 2 条に規定する中小企業又はその連携体であること。但し、以下に該当する企業の社員は対象外とします。
　　・常時使用する従業員の数が二千人を超える法人（中小企業を除く）に直接又は間接に 100% の株式を保有される中小企業・小規
　　　模事業者

　　・直近過去３年分の各年又は各事業年度の課税所得額の平均が 15 億円を超える企業の社員
※2 主に以下のような参加者を対象としています。
　　・これから海外輸出に臨む方、または商談準備に課題を感じている方。

　　・輸出したい商材が製品化されており、すでに販売している、あるいは販売できる状態の方。
　　・輸出したい国・地域の絞り込みができている方。　等

輸出を行っている、あるいは行う予定のある中小企業※1 の海外事業担当者※2 であること


