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鼈温蘊

、、戦略策定から商談の実践までサポートル

自社商品の強みを探す
戦略立案ワ ークショップ
- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

輸出先の市場・自社の強みを分析す

ることで、海外展開の基本戦略を策

定します。

POINT 

夕海外バイヤー 目線の
商談プレゼン資料を作成
- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

海外バイヤ ーのニ ー ズに剌さる

プレゼン資料・商談トー クを作

り上げます。

異業種との交流・
新たな気付き

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

他社の方とのグルー プワ ー ク・

模擬商談を通じ、 新たな視点や

商談ノウハウのヒントを得られ

ます。
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戦略・資料に対する 商談スキルの実践と

個別アドバイス 最終発表
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商談スキル

の習得

研修の前後・期間中において、 皆様の学びをサポートする面談・サービスをご用意しています！

詳しい対象者やコ ー スは裏面へ” ►




