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企業概要

社名

所在地

設立

代表者

資本金

事業内容

株式会社ウーオ

〒730-0051
広島県広島市中区大手町2-1-6大手町高橋ビル5F

〒135-0064 東京都江東区青海2-7-4 THE SOHO 
520号室

2016年7月1日

板倉一智

1億円

● スマホでつながる水産市場「UUUO（呼び名：ウーオ）」の

企画・開発・運営

● 水産卸の受注作業をもっとスムーズに「atohama（呼び

名：アトハマ）」の企画・開発・運営



弊社アプリを通じた輸出促進により、産地で水揚げされた鮮魚の魚価向上、日本では未利用魚として扱われている魚が海外に高く売

れる可能性の創出により、漁業従事者にとって将来性のある水産業の実現に繋がる。また、弊社のビジネスプランに共感いただいた

輸出業者のアプリ利用により、よりスピーディかつ正確な漁獲情報を世界中にオンラインで配信できる。それにより海外バイヤーが

より日本の鮮魚を手に取りやすい機会を提供することで、日本産鮮魚の世界への普及と価値向上に寄与していくことに繋がる。

水産業のDXに特化する国内TECH系企業はそれほど多くない中、とりわけ弊社のような生魚（鮮魚）のBtoB向けプラットフォーム型

ビジネスモデルを展開する企業は国内でも数社のみである。本件においては国内事業で培ったノウハウを海外向けに転用するもので

あり、本ビジネスモデルにおいては弊社がさぎかけ的な位置付けと認識。また、海外販路開拓に関しては、弊社がプラットフォーム

を提供する役割を担うことから、既存の国内輸出プレーヤーと協業関係を構築できるものと考えており、今後は新規国内輸出プレー

ヤーとの協業機会も多いにありうるものと思慮。そのような観点から、弊社単独ではなく、水産業界のあらゆるプレーヤーとの協業

により、変化を伴う環境にも対応できるものと思慮。

目的・背景 - 波及効果



海外飲食店・輸入業社・輸出業者が全国の産地や市場の魚をス

マホで簡単に仕入れられるサービスの開発検証

サービスの流れ

飲食店はスマホから欲しい魚を写真付きで自分たちの現地通貨
で金額が確認でき、注文する。UUUOの提携産地が受注情報を確
認して、出荷作業を行う。UUUO提携の輸出業者・委託先梱包会
社が輸出用の梱包に仕立て直し輸出して、向け地にいる輸入会
社が受け取り、現地の飲食店に届けるという流れ。

本プロジェクトでの活動(資金用途)

● UUUO Importerアプリケーション開発
● 輸出用出品者の開拓とフォロー
● 買い手ユーザの開拓とフォロー
● 商流物流調整にかかる営業
● Webマーケティング・SNS運用

プロジェクト概要 UUUO Importer



UUUO Importer 補足資料

通関書類作成

通貨・為替対応

多言語対応

現地物流・配送調整

送料・為替レート計算

納品・請求業務

クレーム・事故対応

決済・与信リスク

国内輸出者 海外バイヤー

国内輸出者の輸出向け出荷の簡略化

UUUOの出品アプリ(UUUO Sellers)でこれまで通りに出品することで、

海外バイヤーに販売をすることが可能に

輸出にかかるオペレーションはUUUO Importerが対応



UUUO Importer

● 海外飲食店/小売/輸入業社/日本輸出業者の産直鮮魚仕入れのニーズの検証

○ 対象国：アジア全域（上海/香港/ｼﾝｶﾞﾎﾟｰﾙ/ﾏﾚｰｼｱ/ﾀｲ/ｲﾝﾄﾞﾈｼｱ/ﾍﾞﾄﾅﾑ/ｶﾝﾎﾞｼﾞｱ）、北米（ｱﾒﾘｶ/ｶﾅﾀﾞ）

● 仕入れのツールとしてのUUUO Importerの提供価値の検証

○ 対象プラットフォーム：iOS/Android/Webブラウザ開発

● 国内出品者から始まる輸出オペレーションの実現可能性の検証

○ 制約条件：ウーオが輸出者にならないスキームで国内出荷者の荷物を受けて輸出用梱包をし海外に

出荷すること

○ 提携先：国内中央市場仲卸、国内商社

検証内容



UUUOアプリの特徴（一部）

現地通貨で、
配送料等全て
込みの値段が
わかります

※貴社マージ

ン込みの値段
です

何日に受け取
れるかがわか
ります

産地、漁法、
締め方、水揚
げ日がわかり
ます

他購入者のレ
ビューから、
出品者の評価
がわかります



● ALPS処理水の影響で後半新規国への輸出が伸び悩んだ

● UUUO Importerは国内仲買・卸にとって”工数かけずに販路開拓”できる(=テス

トマーケティング)という点で一定の成果も得られ効果的だったと考える

● 品質・クレームトラブルは現在も常時発生しており仕組みでの解決は困難で

引き続き知見を弊社としても収集していく必要がある

● 新規の取引先との調整工数がかかる一方小ロット対応が多く売上規模という

観点では長期的な視野を持って成果を見守る必要がある

● 自社がShipperにならないスキームでの検証だったため、商流と物流の調整に

時間がかかり、特に海外からの新規顧客にとってはハードルが高かった

考察



● タイ・カンボジア・香港・台湾へは実績がありユーザも増える見込みのため

輸出量を増やせるよう継続的にカスタマーサクセスしていく

● また、国内の買い手ユーザが新規に海外へ出店する際にUUUOを利用したい

という声ももらっているため、その仕入れのフォローもしていく予定

● 大ロットが扱える輸出商社向けの営業

今後の活動
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