Les méthodes et la politique de soutien à l’investissement au Japon

DIALOGUE AVEC L’ASSISTANCE

La question suivante a été posée à Kiyoshi Goto :

En France de nombreuses PME régionales, qui fabriquent des produits susceptibles de séduire les Japonais sont intéressées par un éventuel investissement au Japon. Mais la Development Bank of Japan, paraît-il, ne s’occupe que des grandes entreprises. Ne pensez-vous pas que la DBJ devrait plus tendre la main aux PME?

Kiyoshi Goto a admis la difficulté de la DBJ à trouver des PME françaises intéressées par son aide financière car elle ne dispose pas de bureaux en France. Mais grâce à la collaboration avec JETRO Paris (protocole signé en novembre 2002 par JETRO avec la DBJ d’une part, et avec la BDPME d’autre part), elle espère trouver des PME régionales, particulièrement de très petites entreprises candidates à l’investissement au Japon.

