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La conception et I'édition d'applications logicielles métier,
dans le cloud, en mode SaaS,
afin d'accroitre la productivité en entreprise
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SaaS = Software as a Service
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La SAS neediz, société francaise basée a Paris,
a été fondée en septembre 2011 par :

Denys Poulat, (kv = 75)
CEO

Pierre Putois,(ET—J)L Eak7)

CMO Google
| -
neediz est aussi revendeur AUTHORIZED

de la solution professionnelle Google Apps.
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pourquoi le Japon ? - BB ARLGZDH?

e Japon = 2éme marché du Cloud B2B au monde, aprés les USA

e Le Japon posséde d’excellentes infrastructures réseaux

e Le Japon évolue vers le télétravail poussé par les problemes climatiques
e Le Japon ne possede pas réellement de grands éditeurs de logiciels B2B

e Le Japon est un excellent tremplin pour s'implanter en Asie

o HADHSIREBBY—4 T HilBlE. FAINITROTHAT
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nos objectifs - tt D EHEITHLD

e Nouer des partenariats de revente
o A minima, 1 revendeur Google Apps grands comptes
o Et 1 revendeur Google Apps SMB

e Installer un bureau sur Tokyo
o Pour animer les revendeurs,
o Assurer le support aux utilisateurs,
o Et développer le business en Asie

o HBHREZELD/NN—I—HEHEVET:
o EIE—HFrDGoogle AppsERFELIETE
o —AhHFFMGoogle Apps SMBERFE{LIRE
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nos actions au Japon - 811 ) B AT =K

2011 nov. -  1er voyage découverte en
solo

2012 mai > neediz au Japan IT week de
Tokyo, sur le stand de
I’Ambassade de France
=> 7 rdv organisés
+ 3 pris sur le salon

2012 juin, juillet, oct./nov.
2013 mars

-> voyages de suivi de contacts
=> salons en tant que visiteur

=> 3 rdv d’expert via Jetro
(avocat, comptable, rh)

2013 oct. > neediz invité par Jetro
au salon IT pro Expo (Tokyo)

= 3 rdv post salon

2013 nov./déc.

=> via Next Level Japan,
suivi sur place des contacts
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les clés du succeés - fEI~ADE

e FEtre humble et accepter que le Japon n’a pas besoin de vous
e Comprendre que c’est le pays du Service et de I'Honneur

e Tout mettre en place pour vaincre la barriere de la langue

e Se faire accompagner des le début de votre démarche

e Investir sur une personne en local

o BAREDLI-ZDELLLGWIEEZHEICZ(TIEDS
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un grand merci - Thanks to

Parce qu’avant tout,

le business est une histoire de relation humaine
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UBIFRANCE

JETRO
JETRO

Philippe de BRIX

Chargé de développement
Nouvelles Technologies,
Innovation et Services
UBIFRANCE Bureau de Tokyo

Patricia COHEN
Chargée des Relations publiques
JETRO Paris

Yuko OKI
Chargée des Projets
JETRO Tokyo

Hanako YOSHIMURA
Interpréte - Traductrice
Franco-Japonais
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