
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

※ 事前に質問を募集しますので、質問がある方は 9 月 28 日（月）12:00 までに、お申込みの際にご記載ください。 

なお、内容により回答が難しい場合もありますので、ご了承いただけますようお願いいたします。 

 

 

日時 開催方法 申込締切日 

9 月２9 日 (火) 

１4:00～15:30  

オンライン （Zoom） 9 月 28 日(月) 12:00 

受講対象・定員 

対象：東北・鹿児島・新潟県内に事業所を有する企業・団体・個人の方。  

定員：200 名度（東北‧鹿児島‧新潟計）（先着順） 

※定員に達した場合のみご連絡します 

主催 
日本貿易振興機構（ジェトロ） 

（セミナー事務局：日本貿易振興機構(ジェトロ)新潟貿易情報センター） 

受講料 無料 

申込方法 
以下 URL からウェブ申込み 

【URL】  https://www.jetro.go.jp/customer/act?actId=B0094036Y 

お問い合わせ 

事務局：日本貿易振興機構(ジェトロ) 新潟貿易情報センター 担当：卜部 

新潟県新潟市中央区新光町 16-4 荏原新潟ビル 5 階  

TEL：025-284-6991  E-mail：NIG@jetro.go.jp 

ジェトロでは、ブラジルバイヤー招へい・商談会の実施に伴い、同市場への販路開拓を支援するため、ブラ

ジル食品輸出に関するセミナーを実施します。 

ブラジルは人口約 2.1 億人、名目 GDP 約 2.3 兆米ドルを誇る中南米最大の市場です。近年は堅調な経

済成長が続き、中間所得層・富裕層が拡大しています。また、ブラジルには世界最大規模の日系人コミュニテ

ィが存在し、日本食や日本文化への高い認知度が形成されています。この強固な基盤を背景に、日本産食品

の市場機会が拡大しています。 

当セミナーでは、ブラジルの食品市場の理解を深めるため、ブラジルの概要や日系コミュニティの存在、現

地の経済状況や先行する事例などを紹介し、ブラジル市場への輸出および事業展開の参考としていただくこ

とを目的とします。 

【東北・鹿児島・新潟食品事業者限定】 

ブラジル食品輸出セミナー 

https://www.jetro.go.jp/customer/act?actId=B0094036Y
mailto:NIG@jetro.go.jp


 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【プログラム】（予定） 

9 月 29 日（火） １4:00～15:30（予定） (接続開始：13:45～) 

14:00～14:05 開会挨拶 

14:05～14:15 ①ジェトロ主催ブラジル商談会の案内 講師：ジェトロ鹿児島 

14:15～15:15 ②ブラジル市場セミナー 講師：株式会社 Arch Consulting 

15:15～15:30 ③質疑応答 
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【受講方法 と 注意事項】 
 
～オンライン受講方法～ 

・ 事前にセミナーテキスト、ZOOM ウェビナー入室に必要な情報などを、お申込みのメールアドレスへお送りします。 

・ セミナー当日は、お持ちの端末から、お申込みの際のメールアドレスをご登録のうえ、ご入室ください。 

 

～注意事項～ 

・ 必要機器：ノート PC(携帯端末も可)、ヘッド(イヤ)ホン 

・ 集団受講(端末１台で複数名受講)、セミナーの録画、録音は、ご遠慮ください。 

・ 開催後に集団受講が確認された場合は、参加者様全員のアンケートをお願いすることがあります。 

・ やむを得ず 1 アカウントで複数名受講される場合は、事前に事務局までご相談ください。 

・ 本セミナーのミーティング ID や URL が、メール・SNS 等で不用意に拡散されることのないようにご注意ください。 

・ 最新バージョンでご参加ください。 

【講師】 西田 卓（にしだ すぐる）氏  

株式会社 Arch Consulting COO/チルドレンジャパン合同会社  

海外事業責任者・海外販路開拓プロデューサー 

 

経歴 

北米や中国での事業立ち上げを経て、現在はブラジルを中心に、日本企業・自治体の中南米市場進出、食品輸出、海外販路

開拓を多角的に支援。現地企業や輸入・流通事業者、レストラン関係者、日系社会とのネットワークを活かし、市場調査からバ

イヤー開拓、現地商談、展示会・展示商談会、プロモーションの企画・運営、販路形成までを一貫して手掛ける。また、自治体

や地域事業者と連携し、日本の地域産品や技術、その背景にある歴史・文化・産業の価値を海外市場へつなぐ取り組みも実

践している。さらに、ブラジルの経営者や次世代人材の日本招聘、人材開発研修に加え、地方の企業や地域を訪問する視察・

体験プログラムも企画・実施。日本から中南米への市場展開だけでなく、中南米から日本への人材・交流を生み出すことで、

地域と海外を双方向につなぎ、新たなビジネスと価値の創出に取り組んでいる。 

 

 


