
海外輸出を意識したブランディングや販売戦略の策定、バイヤーにアプ
ローチするための準備等について、具体的な事例をもとに解説します。

会場： ウインクあいち セミナールーム （名古屋市中村区名駅4丁目4-38 愛知県産業労働センター18階）

  オンライン同時開催（Zoom）

対象：中部4県（愛知県、三重県、岐阜県、静岡県）の非食品サプライヤー
 ※中堅・中小企業限定
※伝統工芸品・デザイン製品・日用品・インテリア雑貨等

金 10 : 00 11 : 30

お申し込み・
問い合せは
こちらから ジェトロ名古屋（担当 山田） NAG@jetro.go.jp TEL 052-589-6210

【申込締切】：8月18日（月）12:00

http://www.jetro.go.jp/events/nag/d10518e686181ab0.html

➢ ブランディング・販売戦略の重要性、基礎知識

➢ ブランディング・販売戦略の策定（“独自の価値”の明確化）

➢ 実際にバイヤーにアプローチするための準備（売り込み方）

海外販路開拓のためのブランディング

 プログラム

01

質疑応答02

※会場参加者限定、希望者のみ（1社あたり25～30分、定員3社程度）

※希望多数時には、相談内容（専門性・実現性）等を考慮のうえで選定

自社商品のブランディングに関する個別相談会03

非食品分野

参加費
無料

【講師】

10:05～11:15

2 0 2 5

8 . 2 2

髙林  美佐子

11:15～11:30

13:00～15:00

ジェトロ  海外展開支援部  中堅中小企業課
新輸出大国コンソーシアム  パートナー

定員：会場 30名、オンライン 30名

＜略歴＞民間企業、地方自治体にて勤務。コンサルタント

を経て、2019年よりパートナー職。中堅・中小企業の輸

出支援を行う。
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