
中小企業の皆様、
日頃こんなことをお考えではないですか？

ジェトロ
輸出有望案件発掘支援事業のご案内

～これら５分野の輸出を積極的に支援していきます～

うちの会社には誰

にも真似できない

確かな技術がある
会社は小さいけど、

作ってるモノは世界一！

日本だけでなく

海外にまで販路

を広げたい！

一度だけ海外見本市

に出てみたけど、

後が続かない・・・

輸出したいが

経験が少なく、

不安・・・

海外から引き合いがあるが、

正直腰が引けている・・・ アジアに輸出ルートが

あるが、アメリカにも

進出したい

国際特許を取得したもの

の、安定した輸出ルート

が確立できない
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ジェトロが、

新たな輸出販路開拓をサポートします！

当事業では、優れた技術力やオンリーワン商品な

ど、優秀な製品を持っていながらこれまで輸出経

験がない、あるいは輸出ビジネスを躊躇している

といった中小企業（製造業対象）を全国から発掘

し、海外販路開拓・輸出成約に向けた支援を行い

ます。

ジェトロは、支援企業の実情に沿って、各種輸出指導、海外バイヤーの発掘、海外への

商談随行、輸出契約締結のアドバイス等、一連の支援を行います。

海外見本市
随行

商談支援

バイヤー情報の
収集

輸出の指導
マーケット情報の

収集

契約締結
アドバイス

注） ジェトロによるアドバイスに関する経費、専門家の海外出張費等は原則無料ですが、海外への売り込みのための貴社固有の

経費 （海外出張費、英文パンフレット作成等） はご負担いただきます。どのような売り込みをするかなどにより、貴社の経費

が変わって参りますので、ジェトロと事前に十分な協議をしていただきます。

主な支援内容

事業の概要



成功事例

株式会社西澤電機計器製作所の場合（長野県の電気計測器・医療福祉機器メーカーの例：優れた技術力

を持ちながら、これまで輸出経験のない企業が輸出に成功した事例。）

【担当専門家】 機械・部品分野 関東・甲信越地域担当専門家（東京駐在）

【製品名】 自動ページめくり器

【製品の概要】 身体にハンディのある方々が、呼吸気スイッチ等を使って簡単に自分のペース

で本のページをめくる装置。人間工学（人がページをめくる指の動き）に基づ

いた動作を行うことから競合品と比べて「ユーザーフレンドリー」といえます。

【ターゲット市場】 米国

【成功へのシナリオ】 同社は、電流計、電圧計など電気計測器を主力商品としていたが、既に国内市

場は頭打ちで、グローバル市場で戦える新たな商品作りと販路開拓を最重要課

題と位置づけ、ページめくり器を開発・製造。

これまで直接輸出の経験はなかったものの、同社は事業拡大のために積極的に

海外ビジネスに取り組み、ジェトロ長野事務所と専門家は、販売代理店の発掘

に加え、マーケティング資料作成や海外の制度調査など、きめ細かなアドバイ

スを行いました。2006年6月、専門家が発掘した複数の米国の販売代理店候補

企業に同社の製品を紹介したところ、A社が関心を示しました。米国における

ページめくり器の分野は、ニッチなマーケットであり、競合機種が非常に尐な

く、ほとんどの製品は機械的な動きしかできません。一方、同社の製品は、

「ユーザーフレンドリー」などの独自性が評価され、A社の販売戦略（商品群

を増やす）に合致しました。2006年11月、A社から同社に対して契約交渉のオ

ファーがよせられ、専門家が契約締結に向け、各種支援を行いました。その結

果、2007年3月に同社はA社と総販売代理店契約を締結しました。

株式会社テクトの場合（秋田県の半田付け装置メーカーの例：これまで海外への売り込みを試みたものの

単発に終わっていた企業が海外販売ルートを構築した事例。）

【担当専門家】 機械・部品分野 北海道・東北地域担当専門家（仙台駐在）

【製品名】 ｢ギャン・ソルダーリング・システム」及び同システム搭載の鉛フリー対

応自動半田付け装置

【製品の概要】 従来の技術で抑えることのできなかった半田飛散をほぼゼロにした半田付

け装置。糸状半田の側面に非連続な切れ込みを入れることにより、半田付

け時に生じる松ヤニの気化ガスを逃がし、半田飛散の原因となる気化ガス

の膨張破裂を抑えることができます。同製品を使用すれば、半田飛散の洗

浄装置は不要となり、設備投資の軽減につながります。

【ターゲット市場】 台湾

【成功へのシナリオ】 専門家は過去に取引のあった代理店と接触し、製品の評価と過去の納入先

を徹底的に訪問調査しました。そこで、製品の市場性の高さや技術的優位

性を代理店やユーザーに確認させ、取引の再開にこぎつけました。株式会

社テクトは、2006年1 月初旬に台湾の代理店より当該製品51 台の注文書を

受領、売買契約書を締結した後、2 月上旬に出荷しました。これを契機に、

同社は台湾の代理店と継続的な取引関係を構築しました。同社は、本事業

による第１号成功案件です。



鳥取0857-52-4335

盛岡 019-651-2359

青森 017-734-2575

八戸018-865-8062 秋田

仙台 022-223-7484

福島 024-947-9800

千葉 043-271-4100

横浜 045-222-3901

名古屋 052-211-4517

静岡 054-352-8643

三重 059-228-2647

025-284-6991 新潟
023-622-8225 山形

076-444-7901 富山

026-227-6080 長野

011-261-7434 北海道

0776-33-1661 福井

076-268-9601 金沢

高知 088-823-1320

香川 087-851-9407

徳島 088-665-8126

096-354-4211
089-952-0015

078-231-3081 神戸

0852-27-3121 松江
086-224-0853

0832-31-5022 山口

093-541-6577 北九州

092-741-8783 福岡

099-226-9156 鹿児島

095-823-7704 長崎

098-859-7002

熊本
愛媛

097-592-4081

大分

滋賀
京都
和歌山

大阪本部 06-6447-2316

0266-52-3442

岐阜 058-271-4910

諏訪支所

沖縄

印はジェトロ情報デスク等

茨城
埼玉

本部（東京） 03-3582-5015

082-228-2563
広島

佐賀
宮崎

■お申し込みにあたっての留意事項
（1）以下の条件を満たしている企業を審査の対象とします。
①中小企業であること（中小企業の定義については中小企業基本法第2条による）
②製造業であること（商社、組合、卸売業、ソフトウェア業等は審査対象外）
③日本から日本製品の輸出を希望していること
④直接貿易による輸出を希望していること（商社経由の輸出を希望している場合は審査対象外）
⑤輸出希望先国が新規市場であること（輸出希望先国に販売代理店や駐在員事務所などが存在しないこと）
⑥機械・部品、繊維（テキスタイル等の布地）、伝統産品・和雑貨、環境・バイオ・福祉、食品の5分野であること
（2）新規市場（2カ国まで）において、海外企業各1社との契約締結までの支援とします。
（3）支援期間は原則2年とします。
（4）別紙の「ジェトロ・輸出有望案件発掘支援事業のご利用条件・同意書」を必ずご一読のうえ、お申し込みください。

（5）採択の可否については、ジェトロで審査し、決定します。

■お申し込み方法
「申込書」に必要事項をご記入のうえ、別紙の「ジェトロ・輸出有望案件発掘支援事業のご利用条件・同意書」を添えて、
お近くのジェトロ貿易情報センターまたはジェトロ本部（東京）までお送りください。

ジェトロ本部（東京）
〒107-6006 東京都港区赤坂1-12-32 アーク森ビル6階
海外市場開拓部 開拓案件支援課 （Tel: 03-3582-5015 Fax: 03-5572-7044）

■お問い合わせ
ジェトロ本部（東京） 海外市場開拓部 開拓案件支援課
TEL：03-3582-5015 FAX03-5572-7044

ジェトロホームページ： http://www.jetro.go.jp/indexj.html

お申し込みについて

2009年1月 改訂

全国のジェトロ窓口で皆様のご相談・ご利用をお待ちしております！


